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Über die Policen Direkt-

Gruppe 

Die Policen Direkt-Gruppe ist 
Marktführer im Ankauf deutscher 
Lebensversicherungen und der 
führende Anbieter für Investments 
in deutsche Zweitmarktpolicen. 
Insgesamt verwaltet Policen 
Direkt Zweitmarktpolicen im Wert 
von über 1,2 Milliarden Euro und 
ist damit der größte Asset 
Manager für Zweitmarktpolicen in 
Deutschland. 

Pressemitteilung 

 

Stornovolumen von Lebensversicherungen  
stark rückläufig  

2015 wurden Lebensversicherungs-Policen im Wert von 13,1 
Milliarden Euro storniert. Die Stornoquote sank auf 2,9 
Prozent.  

 

Frankfurt, 14. September 2016 – Im vergangenen Jahr ist das 
Stornovolumen von Lebensversicherungen zum ersten Mal nach 
vier Jahren gesunken – im Vergleich zu 2014 um rund zwölf 
Prozent1. Mit 13,1 Milliarden liegen die vorzeitigen Leistungen 
gleichsam weiterhin auf einem hohen Niveau. Im Zweitmarkt für 
Lebensversicherungen verzeichnete Policen Direkt gegen den 
Trend leicht steigende Anfragevolumen von Kunden, die den 
Verkauf Ihrer Lebensversicherung prüfen.  

Auswirkungen des LVRG deutlich spürbar 

Gründe für den Rückgang beim Stornovolumen sind unter 
anderem die Folgen des 2014 verabschiedeten 
Lebensversicherungsreformgesetzes (LVRG). „Die 
Rahmenbedingungen wurden durch das LVRG stabilisiert. Die 
Kunden besinnen sich daher wieder auf ihre Lebensversicherung 
als – wenn auch renditearme – aber auf jeden Fall sichere 
Altersvorsorge“, sagt Max Ahlers, Mitgründer und Geschäftsführer 
von Policen Direkt. „Angesichts niedrigster Zinsen für 
Festgeldanlagen und großer Unsicherheit am Aktienmarkt ist dies 
auch in den meisten Fällen vernünftig.“  

Verkaufen statt Kündigen als attraktive Alternative 

Das hohe Stornovolumen unterstreicht unterdessen die Wichtigkeit 
und Notwendigkeit eines funktionierenden Zweitmarktes, auf dem 
Versicherte ihre Lebensversicherungen zu besseren Konditionen 
verkaufen können. Denn über die Laufzeit gesehen wird nach wie 
vor jede zweite Police vorzeitig gekündigt. 

Das größte Wachstumshemmnis für den Zweitmarkt ist die zu 
geringe Bekanntheit bei den Versicherten. Verbraucherschützer 
weisen zwar zunehmend auf die Möglichkeit des Verkaufs der 
Lebensversicherung hin. Dennoch werden nach wie vor zu viele 
Lebensversicherungen gekündigt, die auf dem Zweitmarkt noch 
hätten weitergeführt werden können. Max Ahlers: „Viele Menschen 
verschenken weiterhin viel Geld, wenn sie ihre 
Lebensversicherung einfach nur kündigen.“ Der Verkauf einer 
Lebensversicherung am Zweitmarkt ermöglicht in der Regel einen 
direkten Mehrerlös von drei bis fünf Prozent im Vergleich zur 
Kündigung. Zudem bleibt dem Verkäufer der Police ein 
beitragsfreier Rest-Todesfallschutz erhalten.  

                                                
1 GDV: Statistisches Taschenbuch der Versicherungswirtschaft 2016: http://www.gdv.de/wp-
content/uploads/2016/09/Statistisches_Taschenbuch_2016_Versicherungswirtschaft_GDV.pdf  
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